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Und was nützt es Ihnen? (Angenommen, Sie seien ein KMU oder 

Softwarehersteller)

Steffen Ehlers

CloudComputing



Herausforderungen & Fragestellungen

@ Anwender:

@ Wo bekomme ich für mein Unternehmen passende Software-Lösungen?

@ Wie können diese Anwendungen zusammenarbeiten?

@ Lassen sich diese Anwendungen an meine Bedürfnisse anpassen?

@ Ist das auch sicher und zuverlässig?

@ Softwarehersteller:

@ Wie bekomme ich den Betrieb der Lösung und die SLAs in den Griff? 

@ Kannibalisiert mein Cloud-Engagement nicht mein traditionelles Geschäft?

@ Kann ich eigentlich effizient das Geld einsammeln?

@ Wie skaliere ich meinen Vertriebserfolg ohne großen Kapitaleinsatz? (denn 

Pay-as-you-go bedeutet verzögerte Umsätze!)
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Channel (~ 1 URL)

Antwort: Ein umfangreiches Ecosystem wird gebraucht

Apps Provider (ISVs)

Provides one or more 
MashApps to one or more 
Channels

Infrastructure Provider
Provides the technical 
infrastructure (servers, 
bandwidth etc)

Platform Vendor 
(Cordys)

Develops the Service Oriented 
Platform on which Applications 
are build

Customer Admin

Manages users, 
applications and 
metering

End User

Uses the 

application
s

Tenant/ Customer

Customer environment

MashApp I MashApp II MashApp III

Cordys Process Factory

IT Hardware

Channel-Provider

Markets and sells through 
his brand to a focused 
audience 

PaaS Provider (Cordys)
Provides the Service Oriented 
Platform on which Applications 
are hosted

Operational side Supply side



Vorteile und Nutzen für Anwender sind offensichtlich

@ Natürlich die Standard-Cloud-Vorteile, wie

@ Sofortige Nutzbarkeit

@ Weniger Haus-IT

@ Größere Datensicherheit und verringerte Ausfallwahrscheinlichkeit

@ OpEx statt CapEx

@ Plus die Vorteile des CPF-Konzepts: 

@ Prozess-Vernetzung mit Businesspartnern

@ Lösungen für den lokalen Bedarf

@ Extrem einfache Anpassung an persönliche Bedürfnisse

@ Alles an einer Stelle

@ Ein Abrechnungspartner
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Und für Softwarehersteller?

@ Infrastruktur und SLAs sind Dienstleistung anderer, besser 

geeigneter Partner

@ Extrem effiziente Entwicklungs- und Integrationslösung 

reduziert Entwicklungszeit- und Kosten erheblich -> schnellere 

Time-To-Market, weniger Kapitalbindung

@ Teilhabe an Marketing & Vertriebspower eines wirklich großen 

Anbieters

@ Virale Verbreitung durch fokussierte Communities und 

Prozessvernetzung
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Ausprobieren?

www.theprocessfactory.com
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http://www.theprocessfactory.com/
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Kontakt

Cordys Deutschland AG

Steffen Ehlers

Forststr. 7

70174 Stuttgart

Web www.theprocessfactory.com

www.cordys.com

Telefon 0711 61416 1600

E-Mail sehlers@cordys.com

http://www.theprocessfactory.com/
http://www.cordys.com/

